EVIDENCIAS DE ACTIVIDADES Y FOTOGRAFIA EN FORMACION

CURSO COMPLEMENTARIO FORTALECIMIENTO EN COMERCIALIZACION DE
PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES SAHAGUN CORREGIMIENTO GUAYABAL

ACTIVIDADES
SEPTIEMBRE 02,03,09,10. AGOSTO 19,20,26,27, 2024
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340 pm.

OACTIVIDAD TIPOS DE CLIENTES: El instructor entregara a los aprendices
notas con los diferentes tipos de clientes descritos en la guia de
aprendizaje, los aprendices se organizaran en pargjas y realizaran un socio
drama donde expliquen el tipo de clientes que les tocd y como se debe

tratar ese cliente, e
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20/8/2024

Subactividad 2: De acuerdo con las instrucciones del instructor, conforme
grupos de cuatro personas, tomando el rol de empresas productoras de
sobres. Asi misma, el instructor o algdn grupo que €l designe tomara el rol
de empresa compradora de sobres.

Cada empresa deberd presentar una propuesta de venta de los scbres que
le vendera a la empresa compradora de sobres y adicionalmente, creara un
plan detallado con los materiales que requiere para cumplir con su
propuesta.

Cuenta con 30 minutos para hacer los sobres negociados por su equipo v
entregarlos a la empresa compradora de sobres. La empresa determinara si
compra o ne los sobres de acuerdo a unas condiciones establecidas por el
instructor. El grupo ganador es el que logre vender la mayor cantidad de
sobres a2 la empresa compradora.

2:51 p.m. &

Fortalecimiento de comercializacion de productos sena - Q :
Dalis, Edith, +57 313 5998437, +57 323 4219753, +57 301 6759803, +57 324 5383958, +57 311 4008094, +.. H

26/8/2024

Buenos dias grupo bendiciones para todas .

Muy buenos dias aprendices muchas bendicienes .. =
En el dia hoy tenemas formacion puntuales a las 2 pm aungue este

serenando debemos llegar 347 am. o
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2:43 pam.,

Actividad: “Socio drama 4 historias del servicio al cliente”™ se conforman
cuatro equipos de trabajos v se le entrega una historia de servicio a cada
equipe, la cual deberan socializar, analizar y representarla por medic de un
socio drama para posteriormente sacar las conclusiones con el resto de
aprendices. Los aprendices para realizar el socio drama deberdn animar las
escenas con los argumentos y las herramientas gque consideren necesaria.
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2 paginas + PDF = 3¢

ACTIVIDAD 4 HISTORIAS DEL SAC.pdf
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de datos en su celular para envia la actividad 11:02 A, &

Con el siguiente glosario de términos de aprendizaje realiza un juego
didactico creativos en grupos de 2 aprendices y socializarlo con sus
comparnieros y buscar premios para incentivar su aplicacion.
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Ok sefio 11152 a.m.
Q ~ +57 3234219753
Hola profe 149 pm.

Profe llego un poquito tarde . 4.0 R

* ~ Aleja. +

Yo también profe llego tarde gracias

7 311 2008094

PRESENTAR EN POWER POINT

Refiérase a productos (marcas) que se encuentren en diferente etapa de su
ciclo de wvida.

1.Definir y caracterizar productos nicaragiienses O de otros paises segan
usted clasifiquen actualmente en la etapa de Introduccién.

2.Definir y caracterizar productos nicaragiienses que segtin usted
clasifiquen actualmente en la etapa de Crecimiento.

3.Definir y caracterizar productos nicaraglienses gue segun usted
clasifiquen actualmente en la etapa de Madurez.

4.Definir y caracterizar productos nicaragluenses gue segun usted
clasifiquen actualmente en la etapa de Declinacian. 58 s <
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